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I. Австрийское конкурентное 

ведомство

~100 
«рейдов на рассвете» 

за последние 5 лет

25
оперативных 

работников по 
конкуренции

С 2002 – независимая 
монократическая 

организация ведомства

2,84 млн. €
Бюджет (2015)

 Глава: Генеральный директор д-р Теодор Таннер

 Организационная структура: сектора

 Обязательствo отчитываться парламенту

Всего штрафов:
~ 193 млн. €

в 2015:  34,8 млн. €
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 В Австрии действуют более 220 компаний, связанных с 

медицинской продукцией (производителей или 

депозитариев)

 Около oдной трети медицинской продукции продается в 

больницы, и две трети – в государственные аптеки

 В Австрии имеется 1328 государственных аптек

II. Фармацевтический сектор в 

Австрии



5

II. Фармацевтический сектор в 

Австрии

Фармацевтическое производство в Австрии. Импорт и 

экспорт

Производство

Импорт

Экспорт

В млн. евро
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II. Фармацевтический сектор в 

Австрии

Австрийская система распределения медицинских препаратов

В Австрии дистрибуция медицинских препаратов обеспечивается следующей цепочкой 

распределения: фармацевтические компании – фармацевтические оптовики – аптеки -

пациенты

Более 220 

фармацевтических 

компаний

Фармацевтические 

оптовики

Пациенты 279 больниц
Медицинские 

склады в 

больницах

866 

выписывающих 

докторов

1328 государственных аптек 

(ок.65% от общего рынка)

46 аптек при больницах 

(ок.35% от общего рынка)

48 тыс. врачей

Основные каналы дистрибуции

Каналы дистрибуции ОТС (9% фармацевтического рынка)

Потенциальные дополнительные каналы дистрибуции



7

II. Фармацевтический сектор в 

Австрии

Размер фармацевтических компаний (по торговому 

обороту)

Более 7,5 млн. евро

До 1,5 млн. евро

От 1,5 до 7,5 млн. евро

Согласно данным о годовых продажах в % 
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Классификация фармацевтических препаратов

Кодекс возмещения устанавливает цены, которые покрываются 

национальными медицинскими страховыми компаниями.

 Лекарства классифицируются в соответствии с Кодексом (т.н. 

Кодекс ATC (“Анатомический-Терапевтический-Химический

Кодекс”) и привязываются к определенному раздулу

(зеленому/желтому или красному). 

 Разные виды лекарств классифицируются по светло-желтому, 

темно-зеленому, темно-желтому, зеленому и красному цветам. 

II. Фармацевтический сектор в 

Австрии
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Ценовые тенденции

 Цены на фармацевтические препараты на австрийском рынке 

снизились

 Цена за корзину-образец лекарств стоимостью 10 евро в 1996 

году составляет всего 7,2 евро в 2014 году

 Австрийские цены на фармацевтическую продукцию 

ниже, чем в среднем по Европе. 

III. Цены на фармацевтическую 

продукцию



III. Цены на фармацевтическую продукцию

 На настоящий момент в австрийском конкурентном ведомстве 

нет незавершенных дел относительно формирования цен в 

австрийской фармацевтической отрасли. 

 Одна из причин этому состоит в том, что в Австрии 

формирование цен согласно законодательству относится к 

компетенции Ценового Комитета при Федеральном 

министерстве здравоохранения

 В итоге все цены и надбавки в цепочке распределения 

фармацевтических препаратов контролируются со стороны 

властей/организаций социального страхования. 
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III. Цены на фармацевтическую продукцию

“Цена франко-завод”

Это цена, которую оптовик платит за лекарство (без НДС). Цена для 

инновационных медицинских препаратов, которые подлежат включению 

в список возмещения Австрийского фонда социального 

здравоохранения, соответствует  “средняя цена ЕС”. Эта средняя цена 

представляет собой максимальную возможную цену продажи франко-

завод. 

Для препаратов, которые не представлены в листе возмещения 

социальных служб, цена продажи франко-завод может назначаться без 

каких-либо ограничений, однако информация по ней должна 

обязательно быть передана Федеральному министерству по 

здравоохранению. 
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Цена на 

медикаменты

Цена франко-завод (PeW): 

Производитель/Депозитарий -> Оптовики

Закупочная цена аптек (PPP): 

Оптовики-> Аптеки

В случае возмещения:

Цена возмещения (RP): 

Аптеки  -> медицинские страховые организации

В случае приобретения частными лицами: 

Цена продажи аптеками: 

Аптеки -> потребители

Пример образования цены 

= PeW + Оптовая надбавка

= PPP + надбавка аптек (без 

НДС)

Чистая PR: € 15.20

= PPP + надбавка аптек (без НДС)

= РРР + надбавка аптек + 15% сбор 

частных продаж (с НДС)



III. Цены на фармацевтическую продукцию

Дженерики

Цена на дженерики, которые включаются в список возмещения, 

определяется в соответствии с обязательным регламентом 

относительно выпуска списка возмещения. Цены на дженерики должны 

быть как минимум на 48% ниже, чем на оригинальные препараты. Цены 

на оригинальные препараты, для которых соответствующие дженерики

доступны и перечислены в списке возмещения, должны быть уменьшены 

в течение 6 месяцев. 

 Формирование цен аптекарских закупок регулируется в соответсвии

с установленными законом максимальными надбавками. 

Формирование отпускных аптекарских цен также регулируется. 
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Заключение

 Конкуренция позволяет создать больше инноваций в 

развитии фармацевтической отрасли

 Лекарства должны быть доступны

 Доступ к препаратам должен быть простым

 Должно гарантироваться высокое качество препаратов
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